Die neue Ertragsrealisierung
reibungslos gestalten

Fiir nach IFRS bilanzierende Unternehmen ist
der Standard derzeit noch ab dem 1. Jinner
2017 anzuwenden, eine vorzeitige Anwendung
ist fiir diese Unternehmen moglich. Das IASB
hat aktuell eine Verschiebung der erstmaligen
verpflichtenden Anwendung ab dem 1. Jdnner
2018 vorgeschlagen. Es ist davon auszugehen,
dass dieser Vorschlag umgesetzt wird. Die
umfangreichen Vorbereitungsmalnahmen
und die retrospektive Anwendung fiir die im
Abschluss dargestellten Vorjahreswerte erfor-
dern schon heute eine Auseinandersetzung mit
diesem Thema.

Mit den Neuregelungen zur Ertragsrealisie-
rung entspricht die Umsatzerfassung in vielen
Fallen — insbesondere bei Biindelgeschéften
mit mehreren unterschiedlichen Vertragslei-

stungen — nicht mehr dem Rechnungsbetrag

an den Kunden. Es ergeben sich unter anderem

folgende Anderungen:

e Zum Teil erhebliche Verschiebung des
Umsatzrealisierungszeitraums/-punkts

* Berticksichtigung von Vertragsanpassungen
wéhrend der Vertragslaufzeit

* Ausweitung erforderlicher Anhangangaben
(u. a. quantitative und qualitative Angaben
sowie Ubersicht der ausstehenden Leistungs-
verpflichtungen)

Fiir die Umsetzung der Neuregelungen miissen
die betroffenen Unternehmen daher haufig
ihre bestehenden Systeme und Prozesse der
Umsatzrealisierung tiberpriifen, bestehende
Vertrage inventarisieren, analysieren und
bilanziell neu wiirdigen.

Herausforderungen bei der Umsetzung der neuen Regelungen zur Ertragsrealisierung:

* Identifizierung des Kundenvertrags und der
Leistungsverpflichtungen sowie Zuordnung
der einzelnen Leistungsverpflichtungen zu
einem Vertrag

* Tagesaktuelle Datenbank fiir Einzelverdul3e-

rungspreise fiir alle Leistungsverpflichtungen

* Erstellung eines Cashflow-Profils fiir die
Vertragslaufzeit zum Zeitpunkt des Vertrags-
abschlusses zur Ermittlung der zeitlichen
Verteilung des Transaktionspreises

* Entwicklung von Kalkulationsschemata zur
Bestimmung relativer Einzelverdulserungs-
preise und Notwendigkeit einer Software fiir
die Generierung von Buchungssétzen
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Die Neuerungen effizient umsetzen —
so unterstiitzen wir Sie

Bei der Umsetzung der Neuregelungen zur Umsatzrealisierung stehen wir
Thnen als kompetenter Ansprechpartner zur Verfiigung. Wir entwickeln prak-
tikable Branchenlésungen und unterstiitzen Sie dabei, die Anderungen in
TIhrer System- und Prozesslandschaft umzusetzen. Unsere Beratung umfasst
ein breites Spektrum an Dienstleistungen:

Unterstiitzung bei der fachlichen und systemtechnischen Implementierung in drei Phasen:

1. Betroffenheitsanalyse 2. Soll-Konzept

* Analyse der bestehenden Systeme und * Modellierung des zukiinftigen

Prozesse/Datenlage Ertragsrealisierungsprozesses
* Analyse des bestehenden Vertragsport- * Konsolidierung und Priorisierung der
folios Anforderungen unterschiedlicher

Unternehmensbereiche — vom Rech-
nungswesen iibers Controlling bis hin
zum Business Development

e Identifikation von Datenliicken

e Sicherstellung der Einhaltung zukiinf-
tiger Compliance-Anforderungen

e Auswahl einer geeigneten Software-
Losung unter Beriicksichtigung individu-
eller Anforderungen

* Clustering von Vertrégen

¢ Definition der fachlichen und
technischen Anforderungen

¢ Identifikation von Schnittstellen zu allen
betroffenen Unternehmensbereichen

e Schaffung von Verstandnis im Kon-
zern in allen betroffenen Abteilungen
(Rechnungswesen, Controlling, Einkauf,
Verkauf etc.) mit der Durchfithrung von

Workshops  Anpassung des konzerninternen
Reportings (Kontenplédne, Reporting
Package etc.)
Uber Uns

Unsere Mandanten stehen tagtéglich vor vielféltigen Aufgaben, mochten
neue Ideen umsetzen und suchen Rat. Sie erwarten, dass wir sie ganzheit-
lich betreuen und praxisorientierte Losungen mit grof3tmoglichem Nutzen
entwickeln. Deshalb setzen wir fiir jeden Mandanten, ob Global Player,
Familienunternehmen oder kommunaler Trager, unser gesamtes Potenzial
ein: Erfahrung, Branchenkenntnis, Fachwissen, Qualitdtsanspruch, Innova-
tionskraft und die Ressourcen unseres Expertennetzwerks in 157 Landern.
Besonders wichtig ist uns die vertrauensvolle Zusammenarbeit mit unseren
Mandanten, denn je besser wir sie kennen und verstehen, umso gezielter
konnen wir sie unterstiitzen.

* Datensammlung und Migration der
Alt-Daten, ggf. aus unterschiedlichsten
Vorsystemen

* Implementierung/Customizing der
ausgewdhlten Software-Losung

* Integration der Software-Losung in be-
stehende ERP/Datenverwaltungssysteme

* Umfangreiches Testing der Software-
Losung

* Roll-out

e Schulungen aller betroffenen Unterneh-
mensbereiche

e Unterstiitzung Threr Mitarbeiter wihrend
der Einarbeitungsphase bei auftretenden
Fragen
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